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Migliorare comfort e qualità della vita delle persone, utilizzando tecnologie efficienti e compatibili con l’ambiente: è questo 

uno degli obiettivi di CPL CONCORDIA, tra le più importanti e longeve società cooperative italiane del settore energia e 

servizi. Nata nel 1899, CPL CONCORDIA ha realizzato nel 1963 la prima rete gas – da allora, è iniziato per la società un 

periodo di trasformazione e rapido sviluppo verso l’intero mercato energetico, che la vedono oggi protagonista tramite la 

fornitura dei propri servizi ai maggiori player dell’energia sul territorio italiano. 

 

In questo scenario, CPL CONCORDIA ha scelto di affrontare con le migliori soluzioni il processo di rapida evoluzione che 

negli ultimi anni ha visto tutta l’industria rivedere i propri paradigmi, a partire dalla trasformazione digitale. 

Nel corso dell’attività di analisi e ricerca che il team di agile management di CPL CONCORDIA ha quindi portato avanti, in 

ottica di digitalizzazione dei processi e continuo miglioramento, è stata di fondamentale importanza anche la selezione 

dei dispositivi professionali di cui dotare i propri operatori. 

 

“Le squadre di lavoro sul territorio avevano bisogno di un device che potesse resistere agli urti, lavorare sotto la luce 

diretta del sole, sostenere un intero turno di lavoro e che fosse ergonomico per garantire la massima usabilità sul campo,” 

spiega Stefano Bortoli, Head of Agile Management di CPL CONCORDIA. “Inoltre, era importante per noi lavorare con 

un partner abituato a rapportarsi con le aziende e rispondere con tempi e modalità tipiche del B2B”. 

 

Dopo un’attenta analisi volta a individuare i migliori strumenti di lavoro offerti dal mercato, la società ha scelto di affidarsi 

alle soluzioni Panasonic TOUGHBOOK, e in particolare al tablet fully rugged da 10,1’’ TOUGHBOOK G1. Caratterizzato 

da performance e funzionalità di comunicazione migliorate, maggiore durata della batteria (fino a 14 ore) e sistema 

operativo Windows 10 Pro, il TOUGHBOOK G1 è il dispositivo più apprezzato dai lavoratori mobili. 

Il TOUGHBOOK G1 assiste gli operatori di CPL in diverse attività, tra cui l’installazione e manutenzione dei contatori, 

l’ispezione metrologica e la ricerca delle dispersioni di gas. Il servizio garantisce la conformità alle norme costruttive 

e fiscali, e consente ai clienti di CPL che distribuiscono gas di emettere bollette a prova di errore. Ma non solo: il device 

consente anche agli operatori di integrare in tempo reale i dati dallo strumento rilevatore con le coordinate del veicolo, 

e questo permette a CPL CONCORDIA di automatizzare e velocizzare la produzione di reportistica specifica per il 

committente. 

 

“I device TOUGHBOOK sono famosi in tutto il mondo per la loro affidabilità, e dopo tre anni di utilizzo non possiamo che 

confermare quanto il mercato attribuisce a questi prodotti,” commenta Andrea Golinelli, responsabile tecnico servizio 

ispettivo di CPL CONCORDIA. “Posso dire che la qualità del servizio riconosciuta a CPL CONCORDIA passa attraverso 

scelte vincenti, e la nostra collaborazione con Panasonic è una di queste”.  

 

“CPL celebra quest’anno i 120 anni di attività, mentre la gamma TOUGHBOOK festeggerà presto i suoi primi 25 anni: un 
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traguardo raggiunto anche grazie a collaborazioni con clienti così importanti che, con i loro successi e soddisfazione 

verso i nostri prodotti, ci motivano a spingerci sempre oltre,” commenta Federico Padovani, Regional Marketing 

Manager per l’Italia di Panasonic Mobile Solutions. “Un impegno che abbiamo dimostrato anche di recente con il 

lancio del nuovo TOUGHBOOK 55, una vera rivoluzione nel mondo rugged, che darà ai nostri clienti ancora più libertà 

d’azione”. 

 

 

 
 

 

<FINE> 

 

 

  



Case history 
15 ottobre 2019 

 

Mobile Solutions Business Division 
 
 

 
 

 

Alexandra Cian 
Account Director 

alexandrac@bpress.it 

+39 02 72585.1 

Serena Roman 
Client Manager 

serenar@bpress.it 

+39 02 72585.592 

 

Panasonic System Communications Company Europe (PSCEU) 
 

Il nostro obiettivo è mettere la tecnologia al servizio del successo di ogni azienda. Crediamo che la tecnologia debba 

semplicemente funzionare. E crediamo che le aziende avranno successo se potranno dedicarsi appieno ai propri clienti, 

sapendo di poter contare su tecnologie che permettano di offrir loro il meglio. Ecco perché la nostra mission è proprio lo 

sviluppo di prodotti e soluzioni così allineati al modo stesso in cui i nostri clienti operano, da risultare quasi invisibili –

instancabili compagni di lavoro che, da dietro le quinte, spingono al massimo il successo delle aziende. 

 

PSCEU è costituita da sei categorie di prodotto: 

 

 Broadcast & ProAV grazie a prodotti e soluzioni di alta qualità offre la libertà di trasformare storie in video, assicurando 

operatività eccellente e ottimo rapporto qualità/prezzo in una vasta gamma di remote camera, switcher, telecamere da 

studio e sistemi ENG P2HD. Le serie di telecamere cinematografiche VariCam ed EVA1, con la potenza del true 4K e 

dell’High Dynamic Range (HDR), rappresentano la soluzione ideale per produzione cinematografica, televisiva, di 

documentari ed eventi live. 

 

 Communication Solutions offre soluzioni leader mondiali nell’ambito dei sistemi telefonici, terminali SIP e scanner di 

rete professionali, che regalano alle aziende la libertà di concentrarsi sulla comunicazione, senza pensieri sulla 

connessione. 

 

 Mobile Solutions aiuta i professionisti che lavorano sul campo a incrementare la propria produttività grazie alla gamma 

Toughbook, composta da notebook rugged, business tablet, dispositivi handheld e sistemi EPOS (Electronic Point of 

Sales). Nel 2017 Panasonic Toughbook è risultata ancora una volta leader nel mercato europeo, raggiungendo una 

quota del 57% nelle vendite di notebook tablet rugged (VDC Research, marzo 2018). 

 

 Industrial Medical Vision offre soluzioni per diversi settori tra cui medicina, scienze biologiche, Video Professionale e 

industria. La gamma di prodotti comprende soluzioni complete e sistemi microcamera OEM, che assicurano la libertà di 

osservare tutto il visibile.  

 

 Security Solutions, la divisione che vanta una tradizione nel fornire riprese di videosorveglianza di eccellente qualità. 

Questo attraverso la garanzia della migliore risoluzione ad oggi raggiungibile in ogni condizione ambientale, utilizzando 

telecamere e sistemi di registrazione tecnologicamente all’avanguardia, sinonimo di totale sicurezza. 

 

 Visual System Solutions offre la più ampia gamma di display e proiettori professionali, grazie alla quale regala ai 

professionisti dell’AV tutta la libertà di creare, nei rispettivi settori. La divisone è leader in Europa nel mercato dei 

proiettori ad alta luminosità, con un market share del 39% (dati Futuresource >5klm FY17 Q3, escluse le soluzioni 4K & 

digital cinema). 

 

Panasonic 

Panasonic Corporation è leader mondiale nello sviluppo e nella produzione di prodotti per l’elettronica di consumo e nell’offrire ai clienti 

soluzioni di elettronica, sicurezza abitativa, automotive e B2B. L’azienda, che ha festeggiato il suo 100° anniversario nel 2018, è 

cresciuta a livello globale ed oggi è attiva attraverso 582 società sussidiarie e 87 aziende consociate in tutto il mondo, registrando 

ricavi netti pari a 62.5 miliardi di euro nell’esercizio conclusosi il 31 marzo 2019. Attraverso il continuo impegno nel perseguire valore 

attraverso l’innovazione in tutte le sue divisioni di business, l’azienda ha come obiettivo quello di creare per i suoi clienti “a better life 

and a better world”. Per maggiori informazioni su Panasonic: http://www.panasonic.com/global 
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